
CARNIEL 18

•• ObjectifsObjectifs

•• DDéétecter et qualifier des projets de dtecter et qualifier des projets de dééveloppement dveloppement d’’entreprises entreprises en France et en France et àà ll’’internationalinternational

•• Organiser la mise en relation au bon moment avec lOrganiser la mise en relation au bon moment avec l’’Agence de DAgence de Dééveloppement veloppement ÉÉconomique pour conomique pour favoriser lfavoriser l’’implantationimplantation

•• StratStratéégiegie

•• CrCrééation dation d’’un un fichier exclusif de prospectsfichier exclusif de prospects en fonction de len fonction de l’’offre du territoire et des filioffre du territoire et des filièères cres cœœur de cibleur de cible

•• DDééfinition des finition des critcritèères de qualificationres de qualification avec les chargavec les chargéés de mission s de mission pour une mise en relation efficacepour une mise en relation efficace

•• RRéédaction ddaction d’’argumentaires pertinentargumentaires pertinents en fonction du profil et des attentes des porteurs de projetss en fonction du profil et des attentes des porteurs de projets

•• Moyens mis en Moyens mis en œœuvreuvre

•• ÉÉquipe de quipe de consultants en marketing territorialconsultants en marketing territorial

•• ÉÉquipe dquipe d’’enquêteurs expenquêteurs expéérimentrimentéés s multilinguesmultilingues (Bac+4) (Bac+4) 

•• ChaChaîîne logistiquene logistique pour les envois de courriers, mails et traitement pour les envois de courriers, mails et traitement ““fulfilmentfulfilment”” des contactsdes contacts

•• RRéésultatssultats

•• CrCrééation dation d’’un un portefeuille de projets exclusifsportefeuille de projets exclusifs intintééressresséés par une implantation sur le territoires par une implantation sur le territoire

•• Accompagnement des projets pour une transmission au bon moment aAccompagnement des projets pour une transmission au bon moment au territoire ( Phase du territoire ( Phase d’’avancement du projet )avancement du projet )

•• Constitution dConstitution d’’une base de donnune base de donnéées qualifies qualifiéée des entreprises ce des entreprises cœœur de cible pour le territoire qui devient le support de vos actur de cible pour le territoire qui devient le support de vos actions ions 
de communication auprde communication auprèès de la cibles de la cible

•• DDééveloppement de la veloppement de la notorinotoriééttéé et de let de l’’imageimage du territoire auprdu territoire auprèès des ds des déécisionnaires de projets dcisionnaires de projets d’’implantationimplantation

•• Cas concret pour une Agence de DCas concret pour une Agence de Dééveloppement veloppement ééconomiqueconomique

•• Qualification de projets dQualification de projets d’’implantation dimplantation d’’entreprise entreprise 

et mise en relation avec les charget mise en relation avec les chargéés de missions de mission


